安庆职业技术学院首届“移动挑战杯”大学生创业设计大赛        院创业就业协会


同心联创新代售有限责任公司
第一部分：                                             
团队名称：同心联                                          
团队口号：年轻不等于疯狂
团队精神：我与我们并存

团队简介：安职院08电子（1）班  吕明祥 穆玉恒 朱淳浩 何星

指导老师：方亮

第二部分：
参赛目的：锻炼自我，成就未来
参赛目标：求更好也求最好
第三部分：

公司名称：同心联创新代售有限责任公司

公司宗旨：顾客第二，我们第三

公司管理简介：总经理兼创新设计总监：何星

              生产与售后服务总监：朱淳浩

              销售总监：穆玉恒 

              财务总监：吕明祥

公司简介：本公司是以电子产品研发、二手电子回收再利用、产品代售于一身的综合性公司。为响应环保主要以二手电子回收再利用为主。

产品简介：定单原材料到组装到销售到售后服务（包修、换新、换样）再到定单原材料这样的循环理念。

比如：首先我们会在玩具厂定一批符合我们要求的玩具熊同时我们在电子垃圾中回收扬声器，然后将二者组装。发声熊与别的玩具熊同等价格销售于市场。并承诺该熊全寿命范围内无限次维护与维修并只要顾客愿意只需付熊价格的百分之五就可以换成一只发声的芭比娃娃或发声枪，若该娃娃、枪坏了我们同样维护、换样，就是说芭比娃娃玩腻了顾客只需再交其售价的百分之五就可以再换成其它玩具如音乐盒，依次循环。剩余电子垃圾进行分类回收。
创新思想：1·二手电子的循环创新再利用。

          2·电子产品与玩具的完美结合。

          3·公司的生产员工即为售后服务人员。

          4·（6+2）小时工作制

          注：公司的生产组装人员可以是售后维修人员，因为生产组装与售后服务是同样的操作，员工从事6小时生产组装后转为2个小时的售后维修，克服了工作的单一和单调。

营销策略：我们的产品主要销售给幼儿园群体和小学、中学学生。因为几乎每个小孩都喜欢玩具。由于我们的产品比高科技玩具便宜比普通玩具先进且与普通玩具同价且包修包换样，故有强大的市场竞争力只是利润降低了，但薄利多销。若一个幼儿园购买了我们的一种产品等于购卖了我们形式多样的一批产品，这样既解决了幼儿园玩具的单一性问题头同时也销售了我们的产品，而顾客的换代产品我们也可做下一轮循环。用四个字概括：互利共赢。

赢利分析：首先我们是低价买进高价卖出的代售商，其次我们是生产商，低价回收电子垃圾组装，提升了产品档次，再次是消费者换样缴纳的原价格的百分之五的费用，最后是电子垃圾分类回收卖出的利润。
作 品 编 号：3


